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Los ‘empresaurios’
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astilladice que se vienen
épocasde “vacasmenos
gordas”. Lamayoriadeban-
coshaajustado sus predic-
cionesyahoraesperaqueel
paiscrezcaeste afiomenosdeloque se
pensaba. Lasexportaciones caen. Lain-
version privada se desacelera. “jAy, mamita, se
acabael crecimiento!”, se escuchaalolejos.

Bueno, quizd no tanto como que se acaba,
perobien que se frena un poco. Y eso basta para
quealgunosempresarios (muy promercadoen
lasbuenasépocas) empiecen asugerir medidas
que parecenrecomendadas porlosasesores
originalesde Humala: que no se celebren mas
TLC, que seimpongan salvaguardas, o que In-
decopiimponga derechos antidumpinga cual-
quier competidor extranjero que ose acercar
susimperialistas narices a un puerto peruano.

Laexcusa que utiliza para pedir que se cie-
rrenlaspuertasal comercio exterioresque,
en épocas de crisis, no podemos desproteger
anuestraindustria. Lo que omiten decir, sin
embargo, esque cuandodicen “nuestra” real-
mente quierendecir “suya”. Y esque restringir
el comercio exteriorlosbeneficiaaellos (pues
eliminaa parte de sucompetencia), pero perju-
dicaalaenorme mayoriade peruanosqueseve
impedida detenerasualcance unamayor ofer-
tayproductos de mejor calidad o precio.

Quiza quien mejor ejemplificé lonocivo del
proteccionismo fue Henry George. Eldijo que
estenos ensefiaa hacernos anosotros mismos
entiempo de pazloquelosenemigos quieren
hacernosentiempode guerra. Despuésde to-
do, cuando un pais quiere dafiar a otro, loque
hace, precisamente, esbloquear sucomer-
cio exterior. Sireducirel comercio internacio-
nal fuese una exitosa estrategia de desarrollo,

envezdehaberbuscadounTLC con
EE.UU. deberiamoshaberle pedidoa
estanacion que nosimponga un embar-
gocomo el que hace afiosaplicaa Cuba.

Algunosdicen que estasmedidas se
justificarian por una “competenciades
leal delasempresas extranjeras”. Por
ejemplo, porque venden en el Pertiméasbarato
queensuspaises (lo que se conoce como dum-
ping). Pero, sifuese asi, envez de sancionarlas,
deberiamos agradecerles por tratarnos mejor
queasuscompatriotas. ; O esque cobrarun
preciobajo, poralgunarazdn, resulta un escan-
dalo que deberiamosimpediratoda costa?

Laposibilidad de cobrar un precio menor
enunpaisqueenotropuederesponder amil
razones. Perolo que debe importarnoses que
sialaempresaleesrentable yloscomprado-
res peruanos prefieren sus productosalosde
otros proveedores, todos (salvolacompetencia
ineficiente) deberiamosestar felices con dicha
situacion.

Ademas, ; por qué silasempresas perua-
nasserasgan lasvestiduras frente a cualquier
intentona estatal de controlar sus precios no
aplicanlamismamoral cuandosetratadesus
competidores extranjeros? ;O esqueellibre
mercado solo se defiende cuando les conviene?

Laverdad del asuntoes que, quienesrecla-
man que se elimine a sucompetencia extran-
jera, mds que empresarios son ‘empresaurios’:
enormes criaturas de una prehistéricaépoca
(elvelascato, quizd) que, por suincapacidad de
adaptarsealasnuevas condicionesdel planeta,
yano tienen cabidaen este mundo. Y, poreso,
envez de esforzarse parasobrevivir, prefieren
pedirle al Estado que se encargue de eliminara
lasespecies competidorasbajolaexcusade que
esoesnecesario para “nuestro” bienestar.



