
 MIÉRCOLES 21 DE AGOSTO DE 2013    |    ECONOMÍA   | Perú21   |11

CONOZCA LA OPCIÓNTIPS

  MIS.FINANZAS

“Más vale transferencia 
bancaria que cuadra-
da diaria”, aconsejó el 

presidente del Sistema de 
Relaciones con el Consu-
midor de la Asociación de 
Bancos (Asbanc), Fernando 
Arrunátegui.

Es una frase que puede 
sonar jocosa, pero que re-
fleja la realidad de las calles 
limeñas, en donde a diario 
ocurren cientos de hurtos. 

“Sí es posible reducir 
significativamente las po-
sibilidades de convertirnos 
en una estadística más de 
la inseguridad ciudadana”, 
manifiesta.

Asbanc ha incorpora-
do a su campaña por la se-
guridad otras expresiones 
como “plata llama peligro”, 
“no te regales, forradazo 
pierdes” y “con cheque de 
gerencia no choca delin-
cuencia”.

La tarjeta de débito no 
es la única herramienta 
disponible para realizar 
pagos y, así, evitar cargar 
efectivo en el bolsillo. 

Arrunátegui y el geren-
te de la Cámara de Com-
pensación Electrónica, Jor-
ge Martínez, recomiendan 
a los usuarios que utilicen 
otras opciones, como las 
transferencias bancarias 
y los cheques de gerencia.

LOS BENEFICIOS
Las transferencias banca-
rias funcionan así: 
1. Se realizan por Internet, 
a través de las ventanillas 
de los bancos o por los ca-
jeros automáticos. 
2. El costo de la operación 
varía según la entidad fi-
nanciera y la ciudad de 
destino del dinero.
3. Si el traslado se hace en-
tre cuentas de la misma 
entidad, no tendrá ningún 
cobro. Si se realiza entre di-
ferentes empresas, habrá 
un recargo de entre S/.1.70 
y S/.4.50. 
4. Cuando la transferencia 
se hace a una ciudad dife-
rente, se cobrará 0.05% del 
monto enviado. Se reco-
mienda que el uso de este 

instrumento sea para pa-
gos de servicios, colegios y 
proveedores.

AL PORTADOR
Quienes prefieren usar 
cheques de gerencia de-
ben tener en cuenta lo si-
guiente: 
1. Esta herramienta pue-
de ser usada para trasladar  
inclusive montos peque-
ños de dinero, como S/.100.
2. Lo más recomendable es  
utilizarla para pagos fuer-
tes, como la cuota inicial de 
una casa o de un vehículo. 
3. Este cheque es girado 
a favor de una persona y 
puede tener el sello de “no 
negociable”. 
4. El pago se encuentra 
completamente garanti-
zado por el banco. 
5. El precio promedio para 
acceder a este instrumento 
es de S/.14.

Asbanc recordó que al 
año se retiran S/.320 mil 
millones de los bancos. No 
se convierta en otra cifra de 
la delincuencia.

FABIANA SÁNCHEZ\\fsanchez@peru21.com

QUE NO LO ASALTEN,
USE TRANSFERENCIAS

En julio se hicieron cerca de 682 
mil transferencias bancarias, 36% 
más que el año anterior.

OTRAS
MODALIDADES

 Puede usar su tarje-
ta de débito para rea-
lizar pagos.

 Cuando compra 
bajo esta modalidad, 
no debe pagar comi-
siones.

 Solo gastará sobre 
el saldo disponible de 
su cuenta y no se en-
deudará.

TRANSFERENCIAS 
BANCARIAS

 Cerca del 60% de las 
transferencias se rea-
liza por Internet. La 
otra modalidad más 
frecuente es la venta-
nilla del banco.

 El monto máximo 
de envío de dinero a 
través de este siste-
ma es de S/.310 mil o 
US$60 mil.

SOBRE LOS CHEQUES 
DE GERENCIA

 Si se lo roban, debe 
solicitar de inmedia-
to al banco que lo blo-
quee. También puede 
pedir la devolución 
de su fondo.

 Si es endosable, pue-
de ser cobrado por 
otra persona, cuyo 
nombre debe estar 
detrás del cheque.

AL.MERCADO

Llegar al aeropuerto a las 
7:00 a.m. para tomar un 
vuelo a las 10:00 a.m. 

implica, de por sí, tener que 
soplarse una gran conges-
tión. Las avenidas La Marina 
y Faucett son bravazas a esas 
horas del día. Felizmente, ese 
día estaba lloviendo, así que 
no había policías coimean-
do a la entrada, pero igual la 
cola de carros para dejar a los 

¿EL MEJOR AEROPUERTO 
DE SUDAMÉRICA?

FERNANDO CILLÓNIZ//fcilloniz@peru21.com

pasajeros era lentísima. Peor 
aún, la cola para los rayos X 
llegaba hasta la escalera me-
cánica y, para colmo, había 
dos: una para vuelos nacio-
nales y otra para internacio-
nales. Sin embargo, lo peor 
estaba por venir. La cola de 
Migraciones era de terror y 
–he ahí el detalle– eran las 9 
a.m., hora del cambio de tur-
no. El hecho es que, a las 9 en 

DÓLAR EURO BOLSA
CALLE INTERBANCARIO CALLE ÍNDICE
COMPRA
S/.2.826
VENTA
S/.2.828

COMPRA
S/.2.814
VENTA
S/.2.815

COMPRA
S/.3.757
VENTA
S/.3.839

punto, el oficial de Migracio-
nes que estaba atendiendo 
mi cola saltó como un resor-
te y abandonó su puesto de 
trabajo sin que nadie lo reem-
plazara, y lo mismo sucedió 
con varias otras colas. El he-
cho es que muchos perdie-
ron sus vuelos. Pregunto: ¿Así 
atiende a los viajeros el mejor 
aeropuerto de Sudamérica? 
¡No me vengan!

GENERAL
0.79%
SELECTIVO
1.36%

ADVIERTE LA SOCIEDAD DE MINERÍA

Canon volvería a 
bajar 25% en 2014 

  � Precios siguen a la baja. 

El canon podría bajar 25% en 
2014, tal como ya sucedió este 
año, advirtió Eva Arias, presi-
denta de la Sociedad Nacional 
de Minería, Petróleo y Energía. 

Explicó que el continuo re-
troceso de los precios interna-
cionales de los metales ha lle-
vado a que las regiones dejen 
de recibir S/.1,200 millones en 
el presente ejercicio.

“En lo que va de 2013 si-
guen las reducciones de pre-
cios. Por ejemplo, la plata ha 
caído 30%. Probablemente 
para el próximo año haya una 
disminución de impuestos si-

milar”, subrayó Arias.
La representante les sugirió 

a los gobiernos regionales que 
utilicen efi cientemente los re-
cursos para satisfacer necesi-
dades básicas, como obras de 
electrifi cación y desagüe.

DIFUSIÓN

Abren programa para
emprendimientos
BBVA Continental y CIDE-
PUCP presentaron el 
programa Momentum 
Proyect, que dará capaci-
tación y acceso a financia-
miento a emprendimien-
tos con sentido social y 
ambiental. En cada edición 
se elegirá seis casos con 
viabilidad económica, im-
pacto en la sociedad y cre-
cimiento como negocio. Las 
inscripciones vencen el 30 
de agosto (http://momen-
tum-project.org).

 
Crecerá el mercado 
de materiales
Este año, el mercado de 
materiales y acabados 
para la construcción cre-
cería 14% y sumaría más 
de US$6,500 millones, in-
formó la Cámara Peruana 
de la Construcción. Explicó 
que el 75% de las ventas de 
estos productos se realiza 
a través de ferreterías y de-
pósitos, mientras que, el 
25%, por medio de retails.

CAJA.
FUERTE

PROYECTO PARA MODIFICAR CLÁUSULAS

Contratos de bancos
serán más sencillos
La Asociación de Bancos (As-
banc) y la Superintendencia 
de Banca, Seguros y AFP (SBS) 
elaboran un proyecto para que 
las cláusulas de los contratos 
de las entidades financieras 
tengan un lenguaje más fácil 
para los usuarios. 

El presidente del Sistema 

de Relaciones con el Consumi-
dor de Asbanc, Fernando Arru-
nátegui, señaló que el citado 
plan está relacionado con las 
cuentas de ahorros, las tarje-
tas de crédito y los préstamos 
hipotecarios.

El documento estaría listo 
antes de que termine el año.


