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La demanda de servicios de 
‘outsourcing’ en el sector de 
tecnología de la informa-
ción (TI) creció en el 2012 
un 27% y para los próximos 
cinco años se estima que 
aumente un 22% al año.

Hasta fin de este año se 
proyecta que dicho mer-
cado mueva unos US$200 
millones, pese a que en el 
Perú la oferta de este tipo 
de servicios aún es insufi-
ciente. Según Carlos Lecca, 

gerente comercial de Ame-
ricatel Perú, en el merca-
do local solo hay 4.000 m2 
de data centers, cifra por 
debajo de otros países, co-
mo Chile, que posee unos 
23.000 m2.

Oportunidades
En vista de la oportunidad 
de negocio que tal área 
ocupada revela, Americatel 
apostará por incrementar 
sus data centers en el Perú, 
con el fin de captar más 
usuarios.

SERVICIOS

Demanda del ‘outsourcing’ crecerá 22% 
al año y moverá US$ 200 mlls. en el 2013

AMERICATEL

CRECIMIENTO. La demanda del ‘outsourcing’ crecerá 

fuertemente en los próximos cinco años. 

“Vemos una demanda 
insatisfecha; por ello, para 
inicios del 2014, empeza-
remos la construcción de 
nuestro segundo data cen-
ter. Este centro contará con 
4.000 m2 y requerirá de una 
inversión de US$90 millo-
nes”, asegura Lecca. 

El ejecutivo adelantó 
que la primera etapa de su 
centro –que se ubicará en 
Lurín– contará con 1.000 
m2 y estará lista para el año 
2015.

La empresa también in-
formó que ya ha invertido 
US$6 millones para am-
pliar su actual data center, 
ubicado en Surco. Dicho 
local ahora cuenta con 750 
m2 de capacidad. 

  MÁS DATOS

#1. La ampliación del data 
center de Americatel en 
Surco empezará a funcio-
nar en las próximas sema-
nas. Dicho centro cuenta con 
la certificación TIER III otor-
gado por la Uptime Institu-
te y busca cubrir la crecien-
te demanda de este tipo de 
servicios integrales y de se-
guridad.
#2. Americatel proyec-
ta incrementar la oferta de 
‘outsourcing’ en el país y cap-
tar usuarios de dicho merca-
do en desarrollo. Para el año 
2020, tendría listo su segun-
do data center, el cual será 
edificado en cuatro etapas. 

Hamburgo. La ubicación 
geográfica de Lima la ha 
ayudado a consolidarse co-
mo un centro de conexión 
aérea (‘hub’), para vuelos 
de corto y mediano radio, 
es decir, de escala regional 
en Latinoamérica. 

En adelante, esa cate-
goría y el incremento de 
operaciones aéreas en el 
aeropuerto Jorge Chávez 
llevarán a la capital perua-
na a un segundo nivel: con-
vertirse en un ‘hub’ de larga 
distancia para el 2031, se-
gún el fabricante de avio-
nes franco-alemán Airbus.

Según un estudio de es-
ta compañía y compartido 
en exclusiva con El Comer-
cio en la visita a su sede de 

Hamburgo (Alemania), Li-
ma sería una de las 10 ciu-
dades latinoamericanas 
que operarán con más de 
10 mil pasajeros que arri-
ben o se trasladen fuera del 
continente por día.

Grupo selecto
Patrick Baudis, vicepresi-
dente de Márketing para 
Latinoamérica y el Caribe 
de Airbus, precisa que la 
capital peruana se unirá a 
un grupo selecto de ciuda-
des ‘hub’ en el mundo, jun-
to con Bogotá, Santiago de 
Chile, Buenos Aires y Sao 
Paulo.

“Actualmente, son 42 
ciudades en el mundo con 
esta categoría. En el 2031 
serán 92”, aclara Baudis. 
En ese contexto, las expec-
tativas del fabricante son 
muy positivas respecto a la 
demanda de las aerolíneas 

Airbus prevé que Lima será un centro 
de conexión aérea de alcance mundial
La capital figura entre las 10 ciudades latinoamericanas que operarán con más de 10 mil pasajeros de larga distancia.
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BUEN NÚMERO. En Latinoamérica hay 27 operadores de aviones Airbus.

para este movimiento y lo 
que genere en tráfico aéreo 
alcanzará los US$242 mil 
millones.

Una de las aerolíneas 
que liderará esta demanda 
será LAN Perú, que solo es-
te año adquirirá ocho avio-
nes A320, que reemplaza-
rán a la misma cantidad 
de A319 en su flota. Cada 
una de estas naves está va-

lorizada en US$91,5 millo-
nes. Y como holding, LAN 
y TAM (Latam) han orde-
nado 380 aviones A320, 
y se han convertido en el 
primer cliente de Airbus en 
América Latina y el tercero 
en el mundo.

PARA TENER EN CUENTA

EL DORADO
 El aeropuerto colombiano 
amplió su infraestructura y 
duplicará su tráfico aéreo en 
el próximo quinquenio.

URGENCIAS
Para Aetai, un plan a corto 
plazo debe enfatizar la am-
pliación del terminal de pa-
sajeros y de más hangares.

TURISMO

latinoamericanas para in-
crementar su flota.

Para el ejecutivo, en los 
próximos 20 años las em-
presas aéreas de la región 
requerirán 2.120 naves 
de la familia A320, A350 y 
A380. El valor de mercado 

LOW COST
El 35% del mercado 

aerocomercial en 
Latinoamérica 

corresponde a este 
tipo de aerolíneas.
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