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HAY UNA
SALVEDAD

  MIS.FINANZAS

En poco menos de un 
mes, los trabajadores  
que están en planilla 

de las empresas recibirán 
un aguinaldo. ¿Ya pensó a 
qué lo va a destinar? Consi-
dere sacarle provecho para 
obtener un poco más de di-
nero en el corto plazo.

Los productos financie-
ros no ayudan a este fin 
pues el éxito de su apuesta 
depende de un horizonte 
más amplio de inversión, 
pero sí los pequeños nego-
cios de alto impacto.

Miguel Esparta, coordi-
nador de Iniciativa Empre-
sarial de la Universidad Pri-
vada de Ciencias Aplicadas 
(UPC), detalla a continua-

ción cuatro posibilidades 
para emprender, acordes 
con la época del año.

1. Las listas escolares. Hay 
colegios, sobre todo los pri-
vados, que publican el de-
talle de los útiles que los 
alumnos, según el grado, 
requerirán el próximo año.

Acceda a este y ofrezca 
a los padres la venta del pa-
quete a buen precio. Com-
pre en mayoristas o, si es 
factible, directo de fábrica. 
El margen aquí es de 10%.

2. Clásicos de verano. Otra 
posibilidad que requiere 
poco capital es la prepara-
ción de helados y cremola-

das para ofrecer al público. 
El plus es elaborarlos con 
frutas de temporada.

3. Aproveche la movilidad.  
Si daba el servicio de movi-
lidad escolar, ahora puede 
usar esa camioneta para or-
ganizar paseos familiares a 
la playa o a parques temá-
ticos los fines de semana.

4. También los uniformes. 
Con una inversión inicial de 
S/.3,500 podría dedicarse a 
la comercialización –con-
fección a baja escala, si fue-
ra necesario– de camisas, 
buzos, pantalones, shorts, 
faldas, casacas y chompas 
para la escuela.
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CUATRO OPCIONES DE NEGOCIO
PARA INICIAR CON LA ‘GRATI’

Si está en el grupo de los que busca sacarle
provecho a este ingreso extra, esta guía le 
será de mucha utilidad.

 Si tiene deudas, Es-
parta sugiere desti-
nar entre 50% y 70% 
de la gratifi cación a 
cancelarlas.

 Empiece por las 
más caras: la tarjeta.

Escanea el 
código QR 
para más 

información

AL.MERCADO

La seguridad alimentaria 
tiene que ver con la dis-
ponibilidad e inocuidad 

de los alimentos. Un pueblo 
es alimentariamente segu-
ro si sus pobladores dispo-
nen de alimentos suficientes 
para llevar una vida activa y 
saludable. Hay quienes cues-
tionan la importación de ali-
mentos, simplemente por-
que provienen del exterior. 
Inclusive, critican la exporta-
ción, porque en vez de consu-
mirse dentro del país, se con-
sume fuera. Error. Nuestro 
país será más seguro –desde 
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el punto de vista alimenta-
rio– en tanto exporte más ali-
mentos de alto valor, como 
frutas, hortalizas, granos an-
dinos, etc. e importe –de ser 
necesario– alimentos de bajo 
valor como trigo, maíz, soya, 
etc. No se trata origen, se tra-
ta de disponibilidad y capa-
cidad de compra de la po-
blación. Por ello, me parece 
bien que la quinua serrana se 
esté exportando a precios al-
tos como US$3,500 / ton. Así 
los campesinos pobres de la 
sierra tendrán más recursos 
para alimentarse mejor.
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EN TORNO A LA SEGURIDAD 
ALIMENTARIA


